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ANTECEDENTES DEL SECTOR

M| E| sector de la micro, peguefa y mediana empresa
representa el 97.8% de las empresas formales.

B Existen : 1,800 medianas empresas
9,400 peguenas empresas

36,350 micro empresas

B Un total de 47,550 empresas formales en el sector.

B Ademas existen mas de 250,000 micro emprendimientos
Infermales .

B [La inversion en el desarrolle de MIPYMES representa la
OpCcIoN mas economica para la generacion de empleos
productives al Pais.




DEEINITCIONES

B Microempresa: Unidad economica, formall o informall que
genere Ingreses brutes o facturacion anual hasta la suma de
cientoe cincuenta mil balbeas ($150,000.00).

B Pequena empresa: Unidad economica que genere ingreses

pbrutos o facturacion anual entre ciento cincuenta mil
balbeas ($ 150,000.00) v un millon de balbeas
($1,000,000.00).

B VMediana empresa: Unidad economica que genere ingreses
brutoes o facturacion anual entre un millon de ballboas
($1,000,000.00) y dos millones guinientos mil
($2,500,000.00).




NECESIDADES DEL PAIS

B | a generacion de empleos productivos y formales, .

B Elevar la competitividad y capacidad exportadora de la
empresas del sector.

B Desarrolle de una cultura empresarial en las futuras
generaciones es la unica manera de asegurar un
crecimiento economico sestenible y sustentable.

B Promocion de valores éticos y empresariales.




NECESIDADES DEL SECTOR

B [ 0os emprendedores o duefios de micro empresas no tienen
Incentives para fermalizarse. Les tramites para lograrle son
complicados , COSteses Y ENgorreses.

B | 0s emprendedores y micro empresas necesitan
capacitacion Yy acceso al credito.

B | 0s costos del crédito para las pequefnas empresas es alto y
solo si consiguen las garantias exigidas por las instituciones
financieras.

B [ 3 posibilidad de informacion sebre mercadoes u
opertunidades de negocios es limitada .




NECESIDADES DEL SECTOR

B [ as pequefas y medianas empresas necesitan asistencia
tecnica en las areas de:

Comercializacion y Mercadeo
Logjstica
Administracion y finanzas
Tecnoelogia
Noermalizacion
Para poeder aprovechar las oportunidades provenientes de les

tratados de libre comercio.




.QUE ES AMPYME?

B [ 5 Auteridad para la Micre, Pequena y Mediana Empresa
(AMPYME) fue creada mediante la ley 8 del anoe 2000 como
la entidad rectora en materia de micre ,pequena y mediana
empresa con el ebjetivo de fomentar el desarrollo del sector
mediante la ejecucion de una politica nacienal de estimuloe
para las MIPYMES.

B Mediante la ley 33 del 2000 se creo el Fondoe de Garantias
para prestames , capacitacion y asistencia tecnica y otros
beneficios para el sector.




;.COMO FUNCIONA EL FONDO?

M| os recursos del fondo deben ser utilizades de la
Siguiente manera:

Cincuenta por ciento (50%06) para garantias de
prestamos de micro y pequenas empresas.

Treinta por ciento (30%6) para capacitacion.

\/einte por ciento (20%6) para asistencia tecnica.
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I
OBJETIVOS ESTRATEGICOS

1. FOMENTAR LA GENERACION DE EMPLEO.

2. PROMOVER LA CREACION DE EMPRESAS Y CONSOLIDAR LAS
EXISTENTES.

3. APOYAR A LAS UNIDADES ECONOMICAS EN SU FORMALIZACION .

4. INCREMENTAR LA PRODUCTIVIDAD Y COMPETITIVIDAD DE LAS
EMPRESAS.

5. PROMOVER LA COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS DEL SECTOR.

6. PROVEER DE INFORMACION A TODAS LAS MIPYMES.

7. ASEGURAR UN CRECIMIENTO DE LOS PRESTAMOS A LAS MIPES.

8. GENERAR CRECIMIENTO DE LAS EXPORTACIONES DEL SECTOR.

9. CONSECUCION DE FONDOS INTERNACIONALES.
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PROGRAMA CREAR

Metodoelogia adquirida de una empresa consultora
Internacional.

Capacita a Tutores que a su vez capacitaran a

emprendedores con ideas factibles de negocios.

Fomenta la creacion de nuevas empresas a traves de una
guia supervisada al emprendedor desde la idea basica de un
negocio hasta la apertura.

Provee asistencia téecnica los primeros meses de vida de la
empresa.




MI EMPRESA EN MI CORREGIMIENTO

B Proyecto de desarrollo local.

B Promueve la creacion de empresas en los corregimientos.
B Desarrolla mecanismos de alianzas con autoridades locales.
B Genera empleos en las comunidades.

B Contribuye al desarrollo de areas de pebreza extrema.

B Capacitara y acompanara a un minimo de 25
emprendedoeres durante 10 semanas con la finalidad que
desarrollen una empresa que genere empleoes en la
comunidad.




MICRO EMPRESAS TURISTICAS

B Programa conjunto con el Instituto Panameno de
TUriIsmeo.

B El IPAT identifica necesidades y opoertunidades de
SEervicio asi como emprendedores 6 empresarios.

B AMPYME capacita en gestion empresarial vy da
asistencia tecnica para la apertura de negoecios.

B Permite la focalizacion en areas de interés
turistice para la generacion empresas .
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OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS

Capacitacion a traves de plantas moviles.

El programa de plantas mobiles capacita tecnicamente en el sitio a
emprendedores o microempresas en procesos agroindustriales.

Ofrece transferencia de tecnologia y capacitacion empresarial a
productores o artesanos.

Se tienen 11 plantas moviles de capacitacion especializada en:
Deshidratados Conservas
Fritos Tecnicas de restauracion
Lacteos (quesos Yogurts) Vitrales ,Sandblasting
Manualidades (Velas Jabones) Panaderias

Mariscos Inglés e informatica




OPORTUNIDADES DE NEGOCIO

Consultorias puntuales:

a grupos en el area industrial ,artesanal,
servicio,turismo en areas como comercilizacion,
tecnologia ,etc. Incluye seminarios en el

extranjero para la formacion de agentes
multiplicadores.

Busgueda de mercados:

Asistencia en la busqueda de mercados nacionales
e Internacionales para los productos o servicios de
las pymes.
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PROEIMYPE

Pograma de garantias para prestamos :

Beneficiara a emprendedores o duenos de
MICros o0 pequenas empresas con garantias a
préstamos para sus negocios.

El monto a ser garantizado no puede superar
veinticinco mil doélares ($ 25,000)

Se garantiza hasta un 80%o del monto
adeudado.

Programa con asignacion de dos millones y
medio de dolares ($2,500,000) minimo anual.




MICROCREDITO PARA EMPRENDEDORES

Esfuerzo interinstitucional para dar acceso al
credito a emprendedores (AMPYME ,FIS y Caja
de Ahorros).

AMPYME aporta capacitacion, asistencia
téecnica y legal, ademas de las garantias de los

prestamos.

EI FIS aporta recursos presupuestados para
Micro Credito.

MicroBanca de Caja de Ahorros aporta su
Infraestructura, personal y experiencia en la
colocacion y cobro de microcreditos.




"
PYMEFACTORING

Proyecto gue busca facilitar les flujos de caja de peguenas y.
medianas empresas al vender productos o servicios al estado.

Mediante una plataforma de comercio electronico ofrecera las
facturas gue pequenos y medianos empresarios tienen con el
estado u otros clientes a Bancos del estado o privados con la
finalidad gue puedan accesar capital de trabajo para sus
empresas.




PLATAFORMA ESTRATEGICA

VIII.

INDICADORES Y 1. :
SEGUIMIENTO CAPACITACION

&
VII. . ASISTENCIA
PROMOCION oA
DEL
SECTOR

AUTORIDAD DE LA MICRO,
s PEQUENAY MEDIANA EMPRESA

VI. V.

INFORMACION ASISTENCIA
DE FINANCIERA

MERCADOS
V

DESARROLLO DE
CULTURA
EMPRESARIAL




V.
PROGRAMA

DESARROLLO DE
CULTURA
EMPRESARITAL




V

DESARROLLO DE
CULTURA
EMPRESARIAL

PUFCRISOLPYVME |
po Weveresario ]

P PROVECTOYABT |




CRISOL PYME

Proyecto gue capacita como consultores a estudiantes
universitarios de ultimo ano qgue luego en su fase practica
dan asistencia téecnica a empresas Inscritas en el registro
empresarial de AMPYME.

Proyecto conjunto con la Universidad Tecnologica y
Fundes.

Se capacitara 100 futuros profesionales para que se
vuelvan empresarios como consultores y se asistira a un
minimo de 100 empresas en especial aguellas receptoras
de Garantias.




EMPRESARIO

Dirigido a estudiantes ,profesores y publico en general.

Utiliza como medio una publicacion especializada de
distribucion gratuita con un tiraje mensual de mas de
25,000 ejemplares.

Los temas estan enfocados para permitir a emprendedores
y empresarios el acceso a conocimiento en temas gestion y
mercadeo.

Se realizan charlas y conferencias e escuelas y
universidades.




YOUNG AMERICAS BUSINESS TRUST (YABT)

Programa de la O.E.A. Young Americas Business Trust
Q7\=1DF

Capacita a educadores de diversas escuelas y
universidades para que sean capaces de impartir a sus
alumnos la ventajas del empresarialismo.

Es un programa interactivo donde los participantes
deberan formar empresas y hacerlas crecer antes de
Impartir la ensenanza.
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Producto de un proyecto con el BID-Fomin es un portal
gue permite el enlace entre compradores y vendedores de
las PYMES.

Ofrecera informacion y estadisticas de mercados.

Ofrecera informacion institucional de cuales son y como se
accesan los programas y proyectos de la institucion.

Comunicara oportunidades de mercado que llegan a la
Institucion a las PYMES.

Pondra a disposicion la base de datos del registro
empresarial y provedores de servicios.
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REGISTRO EMPRESARIAL

BASES DE DATOS ESPECIALIZADA QUE PERMITE ACCESAR
A LOS PROGRAMS Y PROYECTOS DE AMPYME.

INFORMACION SECTORIAL

INFORMACION ACTUALIZADA DE EVENTOS

TRATAMIENTO PREFERENCIAL PARA AFILIADOS

INFORMACION DE PROVEEDORES DE SERVICIOS
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PYMEXPORTA

- ldentifica empresas con potencial exportador.

Se les capacita por medio de tutores especializados con
conocimientos de mercados internacionales.

Se le da asistencia tecnica y logistica hasta gue logre
SU primera exportacion.




DPTO. DE APOYO EMPRESARIAL

Unidad asesora de las PYMES para temas
de mercadeo , comercializacion y logistica.

Unidad para ayudar a la formalizacion de
microemprendimientos informales.

Promueve las alianzas estrategicas entre
empresarios y provedores.

Detecta oportunidades de mercado .




COMERCIO ELECTRONICO

- Proyecto conjunto con el BID-FOMIN y la
Camara de Comercio Industrias y Agricultura
de Panama.

Incorporara tecnologia para negocios
“Business to Business” mediante un software
enfocado a procesos de produccion y
comercializacion.

Facilita el acceso a mercados internacionales
a la PyMes.
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Z’ INDICADORES DE GESTION AMPYME

2’ PROYECTO SIMEP (BID-FOMIN)




INDICADORES DE GESTION

Numero de empresas formales inscritas en el registro
empresarial.

Numero de empleos formales generados en el sector.
NuUumero de capacitaciones y beneficiarios.
Monto de creditos otorgados al sector MIPE.

Numero de empresas y monto de exportaciones del
sector.

Numero de estudiantes capacitados en empresarialismo.




Sistema de monitoreo empresarial desarrollado con
el apoyo del BID-FOMIN:

Proporciona un sistema de evaluacion ,medicion e
Impacto de los proyectos presente y futuros de las
Institucion u otros estamentos de gobierno.

Estara disponible para las empresas registradas en
AMPYME.

Provee informacion gerencial y estadistica de los
proyectos y programas.
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